
柚香傳情產業創生計畫 -微學分開設-線上潮牌創意構思 

活動時間 110 年 10 月 8 日星期五，及 15 日星期五，09:00~12:00 

活動地點 會展 201 教室 

主持人 蔡顯榮 

活動內容 

 活動進行方式與內容 

本計畫為豐富學生多元學習管道，使其能進行自主、跨領域學習，並透過實作、

社會實踐及移地學習等行動學習理念，藉以養成主動思考、社會關懷態度，以及問

題解決能。並為執行 110 年度高教深耕計畫-辦理「善盡社會責任面向-推動大學社

會責任」之「偏鄉創生之柚香傳情產業創生」計畫，擬以會展活動管理系學生為基

底，進行「柚香傳情產業創生延伸技能 2」的微學分培養，以建立大範圍的會展活

動能力。 

由會展系蔡顯榮教師規劃，邀請捷喜多媒體數位股份有限公司 周玲如執行

長，以過來人身份，可以貼近年輕人的學習需要，講述「線上潮牌活動創意構思」6

小時，同時進行校外教學 4 小時等系列課程。期待透過此培力課程規劃與訓練，讓

學生瞭解充份運用自身所學，開始構思地方文化與商務活動的關連性，並在網路上

帶動人氣，激勵學生學習成就，也為「偏鄉創生之柚香傳情產業創生」計畫建立紮

實的網路影響力。 

 重點與助益 

偏鄉產業創生工作，不能僅是將偏鄉產業產品、服務創造出來，還必需透過推

廣、行銷的方式讓世人知道這個偏鄉產業產品、服務的存在。例如 花蓮地區有很多

農特產品，觀光旅遊資源亦相當豐富，但是這些好山、好水、好產品如果不能轉換

成產品或服務，就不具經濟價值，即便轉換成產品或服務有了經濟價值，如果没有

好的行銷管道，其創生工作亦是事倍功半。 

過去對於位處偏遠地區的農特產品或服務要進行推銷或行銷，僅能仰賴平面媒

體、廣播媒體、電視媒體，有了網路媒體後行銷工作已經可以經由官網、部落客、

FB 等工具快速傳播，近幾年更掀起一陣網路商店、直播主乃至於潮品牌的小眾經營

模式，雖說小眾但匯集的人氣亦不可小噓，且顧客的忠誠度之高、回購力之強，令

人重視。但是這樣符合潮流的傳播工具，實難成為一般大學的必選修課程，理由是

現實環境發展快速、理論架構還不完整，師資多是現實環境的達人、不具高深學歷



或職等，於是乎學生必需在課外環境中、以次文化的方式學習。 

活動回饋

與成效 

 與會人員意見與回饋 

本次微學分課程以「潮牌活動創意構思」及「線上資源串連」二個議題進行，

及校外訪「文創商品觀察及調研」，在課堂講授後進行 QA 討論，並撰寫學習回饋單，

茲整理學生的回饋內容如下： 

◎對於本課程請描述最棒的「案例」或「故事」 

在松菸辦的球鞋市集活動，吸引到許多現場消費者，有著球鞋網美牆，排隊人潮眾多。 

今天有講鞋子市集辦在松菸並且邀請網路名人來主持活動以及訪問，讓整個活動串連起來 

如何成立除了自己本身品牌之外的平台 

潮鞋市集 

球鞋市集 

在松菸辦的活動 

他們在松菸辦的活動很成功，吸引很多人來排隊，把入口放的很特別，進去還有很多鞋子可以拍

照，成功引起許多人的注意 

球鞋特賣會 

今天很多次引用魷魚遊戲的案例 

藝人 網紅 各個平台的合作 

阿鑫從工讀變正職現在還小有名氣 

就是換鞋，他第一雙鞋是穿到畢業在換 6000的鞋對我來說有點貴但每個人的喜愛都不同 

如何成功創造自己的印象，例：球鞋市集 

透過品牌及藝人的能力就可辦出鞋展展 

潮球鞋市集 

你們描述到你們用網路宣傳的方式，然後觸及曝光率，然後你們舉辦了活動，就引來很多人的興

趣而參加 

◎對於本課程請用 200字描述學習收穫與心得 

今天學到了行銷裡面其實有很多需要注意的而不是像看到的那麼簡單，雖然主要籌劃者只有少數

人但後面的後援卻是非常足夠的，這也讓我知道了行銷的不易，對這方面也了解了許多。 

自己本身也會跟著潮流去打扮自己，但價錢往往都是一個關鍵，所以我覺得有關於潮流品牌應該

要往消費者能夠接受的價格去發展，不僅有潮流的趨勢又結合著人人都可以駕馭，這堂課讓我的

啟發是這樣，用一個有潮流又平價的方式去吸引大家的關注 

本來就對鞋子有滿多關心 雖然沒有能力能買那麼多球鞋 但很常在網路上關注鞋子的消息 出了

什麼新款等等 甚至加入 line社群大家一起討論鞋子 今天的課程讓我知道這些今天的課程讓我

知道這些活動大概是怎麼設計 跟一些背後的想法 也覺得 JUKSY團隊很厲害 活動處理都很快 

還能得到這麼好的結果 這次課程內容我覺得非常有趣好玩 一點都不會無聊 講師敘述的也非常

清楚 

辦一個活動需要以現在熱門的話題，吸引大家點閱，在撰寫編輯文章時能用一句話寫出讓人想

看，視覺藝術，怎麼設計，把自己想行銷的東西，趁活動推廣出去，或是請藝人推廣，聽完這次

演講很有興趣會讓我想去這家公司實習 

還不錯 



今天的課程裡學習到了怎麼經營一場活動，從怎麼定位自己品牌的位置，然後鎖定自己的客群，

安排好活動怎麼去跟觀眾去互動，以及邀請名人過來合作，還有後面活動結束後的影片，想辦法

再讓自己的品牌曝光度更高。 

之前有看過街星的文章，今天再次更加的瞭解街星，瞭解了平台之間的合作 ，瞭解了街星有在

運營著哪些企劃，像是網路影片、文章等。也瞭解了要完成一場活動後面需要多少人的付出，才

能夠打一場漂亮的勝仗。創意真的很重要，一樣東西都不知道可以流行多久就有可能會被淘汰。

每天都需要知道最近流行著什麼新的電視劇、服裝，才能夠寫出讀者需要的文章。 

我覺得今天的演講很棒 上課的過程也很開心很有趣 這次的課程學到了很多 很有收穫 只要肯

努力一定也可以成功 也學到了很多策劃活動的技巧還有如何吸引到更多的客群！真是很有收穫

的一堂課！ 

我的心得就是今天知道了 juksy老闆喜愛公仔和超跑和了解到了這是大多是男性女性偏少（收藏

鞋子，核心價值和其他各個方向的資訊，還有辦活動需要有目地，人（影響力的，品牌，鞋，行

銷，文宣，人潮，故事，錢，贊助商後面還有編輯文章，也了解知道怎麼解決負評的 

在上禮拜學習了什麼是好的文案以及圖片的排版，在這個禮拜卻排了成功的案例讓我們參考，從

這個課程安排可以看出學校方面的用心，兩個課程是有連結性的，也可以更好的幫助我們成長，

收益很大，對於想要創業的人會非常有幫助 

今天受邀參與這個課程，雖然有點小遲到但是收穫還是挺豐富的。 

每個人都有特定喜歡的東西，而那東西一定會有很多人喜歡，只是缺少個機會讓喜歡那些東西的

人聚集起來，而街星辦了潮球鞋市集，吸引人大批喜歡潮球鞋的人們，那是一場十分成功的活動，

光是此事就值得讓我們學習，我們學校如果找到吸引人的點，必定能吸引更多的學弟妹加入 

這堂課程讓我學到，我們可以藉由拍影片，拍廣告，或是製作抖音，來讓大家先認識我們的產品、

及球鞋時尚，然後觸及曝光率後，就會吸引大家來看。我覺得這方法還不錯！ 

◎對於本課程請用一句話來描述學習收穫與心得 

行銷是環環緊扣的 

辦活動的過程中會有許多突發狀況所以我們要有隨機應變的能力 

品牌 

如何行銷自己的公司 

潮流 

利用現在流行的東西 

創意 想像力 

潮流 

潮流和微創意，靠北 

潮流的更動很快 

如何簡潔一句話就表達出要推銷的商品，吸引目光 

潮流帶來影響力 

潮流時尚 
 

活動剪影 



  

到課同學需先簽到，課程結束後簽退 主持人蔡顯榮說明課程目標，同時介紹講者 

  

邀請捷喜多媒體數位股份有限公司 周玲如執行

長，主講線上潮牌創意構思議題。 
學生上台進行 QA，並發表學習心得 

  

課程同步受理學生以線上教學方式遠距學習 主講者與現場同學合影(不含線上同學) 

 


